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QUIZZ FORMATION ACHATS

NOM Prénom : 
Groupe :
Date :
	QUESTIONS
	REPONSES
	OUI
	NON

	L’internationalisation des marchés
	Est une opportunité pour l’acheteur
	
	

	Un produit est rentable si …
	On l’achète au plus bas du prix marché
	
	

	
	Les profits sont supérieurs aux dépenses
	
	

	Dans le cadre d’un projet, en réponse à une consultation, le fournisseur propose la mise en place chez lui d’un outillage spécifique
	Vous vérifier bien que cet outillage est spécifique à nos produits
	
	

	
	Vous acceptez de prendre en charge les Outillages  Spécifiques mais pas la machine ni son installation
	
	

	
	Vous demandez au fournisseur, copie de ses devis et factures, certificat d’assurance
	
	

	Le coût complet d’un article, c’est …
	La somme de tous les dépenses relatives à cet article
	
	

	
	La somme des montants facturés par le fournisseur : pièces + Outillages Spécifiques + protos + emballage
	
	

	Les indicateurs de performance suivants sont ils acceptables ?
	Taux de non conformités = 1,2 %
	
	

	
	Taux de pièces livrées à l’heure de 95%
	
	

	Pour étalonner un prix d’achat, vous avez besoin de …
	Une décomposition des coûts du fournisseur
	
	

	
	Les indices /cours des matières premières
	
	

	
	Une analyse statistique des articles de la famille
	
	

	
	Connaître les prix du marché
	
	

	Un fournisseur vous demande de réduire le délai de règlement à 30 jours net. Vous …
	Négocier une contrepartie financière ou une baisse de prix, pour consolider une décision avec la Direction Financière
	
	

	Vous représentez 30% du C.A. chez le fournisseur XX
	Pour des raisons de prix élevés, vous décidez de réduire très rapidement les commandes chez ce Fr
	
	

	Gagner 1% sur nos achats permet de faire gagner …
	1% sur le résultat d’exploitation
	
	

	Je dois rencontrer un nouveau fournisseur potentiel…
	Pour bien préparer ma négociation, J’ai vérifié que sa proposition de prix est complète et performante 
	
	

	J’ai bien réussi ma négociation, car …
	J’ai bien mis mon interlocuteur sous stress
	
	

	
	Nous sommes OK sur tous les termes du contrat
	
	

	Pour définir le coût objectif …
	J’ai retenu le prix le plus bas de toutes les offres issues du sourcing
	
	

	Un projet de sourcing en pays low cost est rentable car ….
	Le TRI calculé = 7%
	
	

	
	Le retour sur investissement < 1 an
	
	

	Dans le contrat avec ce fournisseur étranger …
	N’arrivant pas à trouver d’accord, je supprime le paragraphe relatif au taux de service
	
	

	
	Je crée un stock plus important
	
	

	Grâce à Internet, je vais pouvoir acheter facilement ….
	Des produits et pièces en $, pour bénéficier du cours de la monnaie
	
	

	
	Réduire le délai de traitement d’une consultation et d’une commande de 30 à 50%
	
	

	Bloqué sur ce segment d’achats, peu de Frs et prix élevés …
	Je décide de lancer des enchères inversées en espérant trouver de meilleurs prix
	
	

	Pour les achats de consommables industriels, nb réf. important
	Je décide de lancer un projet de E-procurement
	
	

	L’assurance crédit
	Permet au fournisseur de se protéger d’un défaut de paiement de son client
	
	

	3 ways match
	Procédure interdisant le paiement de la facture.
	
	

	RFI et RFQ
	Request for Intelligence and Request for Quality
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